: : I . oy :
‘ . i ‘ | HUBER
- ity ’ . EINKAUF “
i | ' )
|

b S

~ CAse STuDY: th i)
N o Bindemittel/Hydrokolloide

‘. _Eckda{tén

~.
s Branche: Molkerei,
: Projektumsatz: 340.000 Euro
’ “ .'. ‘ | ;
B ) -, Projektdauer: neun Monate
| . ' ¥ '

Ergebnis: Einsparungen durch einen

verbesserten Produktionsprozess .
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Der Kunde ist ein inhabergeflihrtes Molkereiunternehmen
AUSGANGSLAGE _ : : ,
mit einem Produktionsstandort in Deutschland und
beschaftigt aktuell ca. 300 Mitarbeiter.

Bisher wurden vorgemischte Systeme aus unterschiedlichen
Bindemitteln eingesetzt. Das Know-how der Mischung lag
teilweise bei den Lieferanten. Gleichzeitig wurden zu den
einzelnen Mischungen noch Einzelkomponenten

zugegeben.

Der Kunde verfolgte das Ziel, die Bindemittel/Hydrokolloide
ZIELSETZUNG . A . S
zu vereinheitlichen und damit deren Handhabung fir die
Produktionsmitarbeiter zu erleichtern. Darliber hinaus sollten
die Einzelkomponenten genau definiert werden. Neben der
Kostentransparenz sollte auch eine Kostenersparnis erzielt

werden.

CHuser R
EINKAUF . . .
i i




)
)

Wir definierten gemeinsam mit der Entwicklungs- und

OPERATIVE W . :
Qualitatssicherungsabteilung des  Kunden ein  neues

\VORGEHENSWEISE Bindemittelsystem. Dieses neue System bot uns die ideale
Grundlage, um eine Ausschreibung an zuvor ausgewahlte

Lieferanten vorzunehmen.

Nachdem die Angebote durch die Ausschreibung des zuvor
ERGEBNIS o . : .
definierten Bindemittelsystems vorlagen, erfolgten die ersten
Testreihen. Das Efgebnis stellte den Kunden mehr als zufrieden:
Da inzwischen drei Lieferanten fir sein Bindemittelsystem
gualifiziert werden konnten, war es fir Ihn méglich auch auf die
entsprechende Lieferantenauswahl zurlickgreifen.  Ferner
wurden Kleinstmengen von Einzelkomponenten vereinheitlicht
und reduziert. Wie vorgesehen, verbesserte sich damit der
Produktionsprozess, die Kosten wurden transparenter und wie

gewtnscht realisierten sich auch die Einsparungen.
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HUBER Einkauf — Beschaffung mit Weitblick

UBER

Wir, die Huber Einkauf, mit Firmensitz im Osterreichischen
ElEx Pflach (Tirol), bieten unseren Kunden einen speziellen,
EINKAUF individuellen und kundenorientierten Service. Unser

Leistungsschwerpunkt liegt bei der professionellen
Bundelung von Einkaufsvolumen und der Optimierung
des gesamten Einkaufsprozesses. Unsere Leistung ist
100%ig erfolgsabhangig — keine versteckten Kosten.
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Beschaffung alles tun kdnnen?
Nichts einfacher als das:
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Kontaktieren Sie uns einfach!
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