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Der Kunde ist ein inhabergefiihrtes Molkereiunternehmen
AUSGANGSLAGE L _ . .
mit einem Produktionsstandort in Deutschland. Derzeit

beschaftigt er ca. 300 Mitarbeiter.

Im Hinblick auf Fruchtzubereitungen wollte der Kunde
Abhéangigkeiten zu Lieferanten entgegenwirken und bessere
Konditionen erzielen.

Alle bisher bereits unternommenen Versuche, die
bestehende Fruchtzubereitung nachzubauen, waren jedoch

am speziellen Geschmack und den deklaratorischen

Vorgaben gescheitert.

Um alternative Lieferanten nutzen zu kdnnen, sollte die
ZIELSETZUNG " . .
bestehende Fruchtzubereitung durch einen zweiten oder
dritten Lieferanten nachgebaut werden. Dabei war es der
Wunsch des Kunden sowohl die deklaratorischen Vorgaben
einzuhalten und zugleich das bestehende Aroma

beizubehalten.
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VORGEHENSWEISE

OPERATIVE

ERGEBNIS

Die Huber Einkauf stellte sich dieser Aufgabe im Zuge eines
erweiterten Projektes und in enger Zusammenarbeit mit dem

Kunden.

Am Prozess des Nachbaues waren von Kundenseite Mitarbeiter
aus den Abteilungen Entwicklung, Qualitatssicherung,
Produktion und Marketing beteiligt. Die erfolgreiche

Zusammenarbeit war vom intensiven Dialog gepragt.

Die bestehende Fruchtzubereitung wurde erfolgreich nach allen

Vorgaben nachgebaut.

Der Kunde kann nun jederzeit auf alternative Lieferanten

zuruickgreifen und profitiert mehrfach:

v Da er Uber Alternativen verfugt, kann er jetzt bessere
Konditionen aushandeln.

v Daruber hinaus ist er gegen mdgliche Lieferengpasse
gewappnet.

v Kurz: Er gewinnt Wettbewerbsvorteile.
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individuellen

HUBER Einkauf — Beschaffung mit Weitblick

Wir, die Huber Einkauf, mit Firmensitz im Osterreichischen
Pflach (Tirol), bieten unseren Kunden einen speziellen,
und kundenorientierten Service. Unser
Leistungsschwerpunkt liebt bei der professionellen
Bundelung von Einkaufsvolumen und der Optimierung

des gesamten Einkaufsprozesses. Unsere Leistung ist

100%ig erfolgsabhangig — keine versteckten Kosten.

Kontaktieren Sie uns einfach!

™ W HUBER EINKAUF
' GmbH & Co. KG
Kohlplatz 7
‘ A-6600 Reutte / Pflach

Tel: +43 (0) 5672 66 101 300
Fax. +43(0)567266 101315

" _Mail- i -ainkauf.at
X\l E-Mail: info@huber-e!
NS\ ab: www.huber-einkauf.at
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